CURRICULUM VITAE
DATOS PERSONALES
Nombre:
Patricio Ugarte Sáez
Nacimiento:
Punta Arenas, Chile.
Estado Civil:
Casado
Título:                             Ingeniero de Minas - Metalurgia, ULS, 1986.

Correo:                           patriciougarte58@gmail.com ; patriciougarte58@gmail.com
Teléfono:
9 7885 6978   /   32 276 2111
GESTOR y DESARROLLADOR DE NEGOCIOS. Consultor en Metalurgia.
Postulación a través de Portal Minero.
.
HABILIDADES, APTITUDES Y COMPETENCIAS

· Muy buen nivel de contactos en todos los estamentos del mundo Minero, Industrial, Construcción, Metalmecánica, Empresas Consultoras y de Ingeniería, tanto a nivel local como Latino Americano.
· Profundo conocimiento del Mercado Minero y negocios relacionados: Consultoras, Ingeniería, Proyectos, Adquisiciones. Muy buen nivel de contacto con diversas industrias.
· Socio y asesor técnico de Cía. Constructora en Margate Florida.

· Gran habilidad para organizar / dirigir equipos de trabajo y ventas.

· Detallado Pro Activo y orientado al cliente.

· Habilidad para comunicarse y relacionarse.

· Capacidad para manejar múltiples tareas simultáneamente.

· Habilidad para adquirir y aplicar nuevos conocimientos.

· Gran capacidad y habilidad negociadora Independiente, capacidad de trabajar con mínima supervisión y contribuir así a un eficiente trabajo de equipo.  
· Autor y presentador de trabajo sobre flotación columnar de Au en “Column Flotation Conference”, Junio 1991, Sudbury Canada.
EXPERIENCIA LABORAL

Dic 2014 a la fecha  Gerente técnico – ventas. Ugarte & Wasilkowski. Empresario Minero. Consultor independiente.
Trabajo:                     Tratamiento de antiguos relaves Auríferos – Cupríferos en el norte de Chile. Recuperación de Ilmenita 

                                  desde arenas de playa. Venta de mineral directo a ENAMI. Tratamiento de relaves de Au-Cu. Consultor.

Julio2010 – Nov2014   Ventas-Marketing-Servicio técnico ánodos RSR-Quemetco Metals Ltd. mercado LAmericano
Trabajo:                       Venta & servicio técnico, ánodos de aleación Pb para la elecroobtencion de Cu, Zn, Nickel & Cobalto.

Principales logros:      Obtención del 10% del mercado Chileno; 25 % del mercado Peruano, 8% en Brasil

Sep2006 – Junio2010  Ventas-Marketing. Gecamin Ltda
Trabajos Realizados: Promoción de congresos técnicos para la minería desde geología hasta Cierre de Minas, incluyendo

                                manejo de recursos hídricos, energía, mantención en plantas y mina, procesamiento de minerales e

                                Hidrometalurgia. 
Principales Logros:   Captura de trabajos técnicos para estos congresos. Venta de auspicios a grandes cuentas. 

Abril – Agosto2006   Ventas-Marketing. Transportes Piero Ltda.

Trabajos Realizados: Sucursal de Santiago / Ventas y marketing.

Nov2002 – Marzo2006
Siemens S.A.  MED KAM & Customer Service.
Trabajos Realizados:   Manejo de negocios entre III y VI Región.

Principales Logros:      Contribuir a que Siemens recupere su posición de liderazgo en 
 el mercado de equipamiento para  

                                   Imagenología compleja y radioterapia.  

Nov2001 – Oct2002    Gerente de Exportaciones, Alvenius Chilena Ltda. / Tekno-Pipe System  S.A.
Trabajos Realizados: Promover y vender soluciones técnicas a nuestros clientes para satisfacer sus necesidades de
                                 transporte de fluidos en el mercado minero Latino Americano, obras sanitarias y otras Industrias.

Principales Logros:    Principales mercados abiertos: Perú, Ecuador, Bolivia, Panamá, Costa Rica y Honduras.  

Mayo1999 – Oct2001     Gerente contratos. Socio de Empresa Constructora y Remodelación, Margate Florida USA
Ciudad, Estado, País:    Margate, Florida USA

Trabajos Realizados:     Venta de contratos para la construcción de embarcaderos y remodelación / decoración.

Principales Logros:        Incremento de la facturación en + de tres veces, en 2 ½ años, al incluir la construcción de terrazas y  

                                    Carpintería de terminaciones al negocio.

Enero 1999 – Abr 99
Gerente Ventas LatAm. (Sandvik Chile S.A., transfiere el negocio a) Tamrock Chile S.A.
      Dejo  Tamrock Chile S.A., Abril 1999
Oct1994 – Dic1998
   Gerente de ventas para América Latina, 100% con productos para la Minería de rajo abierto,     

                                   Sandvik Chile S.A.
Trabajos Realizados: Asesorar, promover y vender Acero de Perforación de roca, en el mercado minero LatAm. Open Pit.
Principales Logros:    Introducción del Tricono Sandvik-Coromant en la minería de rajo en Chile y Latino América.
                                 Principales mercados abiertos: Chile, Perú, Colombia, Brasil y Argentina.

Oct1991 – Sep1994  Sandvik Chile S.A. Ventas y Servicio Técnico para Chile y el Mercado Andino.
Trabajos Realizados: Asesorar, promover/vender Acero de Perforación de roca, minería Subterránea y superficie.
Principales Logros:   Mantener a Sandvik como el líder del marcado, a pesar de la ruptura con Atlas Copco.

Abril1990 – Sept1991
Superintendente planta Concentradora, CIA. Minera Cerro Castillo, Chubut Argentina.
Ciudad, Estado, País:
Ingeniero Jacobacci, Provincia del Chubut, Argentina.

Trabajos Realizados:
 Planta de concentración por flotación, de cuerpo mineralizado polimetálico: Au, Ag, Cu, Pb & Zn.

Principales Logros:       Mejora en leyes de concentrados (2) y en tiempos de traslado a Puerto Madryn en el Atlántico.
Feb1988 – Marzo1990 
Ingeniero de Adquisiciones,  Cía. Minera Mantos Blancos
Trabajos Realizados:    A cargo de las compras técnicas para las plantas de procesos en Mantos  Blancos y Tres Cruces.

Principales Logros:       Reducción en los tiempos de arribo a planta de los equipos y bienes adquiridos.

Julio 1986 – Dic1987
Ingeniero Metalurgista, Cía. Minera, Punta de Talca.   

Trabajos Realizados:    Diseño y construcción de sistema columnar de flotación, para la recuperación de Au  muy fino.   

Principales Logros:      Mejora considerable en la recuperación del Oro < malla 425 

Enero1983/84/85 – Marzo1983/84/85 Ingeniero de Minas estudiante, Cía. Minera “El Indio”, Barrick Gold. 

Trabajos Realizados:   Supervisar el proceso de toma de muestras en planta. Limpieza correas transportadoras de Cal.
Principales Logros:      Metodología de trabajo.

Otras habilidades.
Perseverante, exigente, pro activo, solucionador de problemas, orientado al cliente, buen colaborador y jugador de equipo.
Capaz de adaptarme rápidamente a nuevas industrias y desafíos profesionales. Rápido para adquirir y aplicar nuevos conocimientos. 
Cursos y capacitaciones:
Negociación y ventas en Mantos Blancos, 1989
Ventas y servicio técnico en Sandvik 1992, 93, 95,97 y 1998. Mecánica de rocas y perforación 1991, 92,93, 94, 96,97 y 1998.

Programa Leadership. Gerenciamiento, RRHH y finanzas corporativas. Sandvik 1994, 1995 y 1996.

Especialización en Molienda y flotación Universidad técnico Federico Santa María, Marzo 1991.
Transporte de fluidos, Alvenius, Marzo 2002.

Venta y soporte técnico, Siemens 2003, 2004 y 2005. 

Portugués, Siemens 2003 & 2005.
Ceremonial y Protocolo, Academia diplomática Andrés Bello, Marzo 2007.
Electro obtención de Cu, Zn, Ni & Co, Junio 2010, Octubre 2011 y Septiembre 2012.
Electro refinación  & Elecroobtencion, Diciembre 2013.

IDIOMAS

Inglés Escrito: Avanzado-Nativo
Inglés Oral:     Avanzado-Nativo
Otros:
          Portugués; suficiente para nivel profesional y de negocios.

